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ZAVAROVALNE STORITVE
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e vsak dan se srecujemo
Z zavarovanjem

zagotavlja nam

ekonomsko varnost
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O pogojih za nastanek odSkodninskih
obveznosti: kaj je Skoda, kaksSne so
odskodnine




Ina olica
S TILIA Zavarovaln P

BOCO Novo mesio, Seicfiova cesio S
. Ted._ OF 39 37200 LRI IR DR R ) Y
Zuvvoarenvalmoa Tilia, 10 Telefox- Q7 39 17 306 :
: e e a 3. potice PRIOIOIIIST6

Zameniova police 307657 OCOGMHERPRIMICNINSKD POSREDNISKE DRUZEBE

Deatom 6. dec 10 Sektor:
Premiia 599.60 € Zastop: 3 ObZino: &1
Zovorovalec in noslor . MEDIA NEPRI MICNINE D.O.O. ORIER R e vitko:
KOPRSKA 94,1000 LJUBLJANA e
Zavorovalni kra RS

7.dec 10, 0000 Patek ravorovonid. dec 11 LZopodiost: 07.dec

Zacetek zavarovenja ek S
Zavorovalec je opozorjen, do je to pogocdba sklenpena po sploShtty poat -08,.POK-ODG-08
Zavorovalec potriuje, da je ob sklenitv: i=2 pogodbe prejel naovedene sploine pogoje
| | PR | | Prermijeho
¢ 3 S & CreQ e 3 veola TV Zavorowaing preer
o 43 Ry ELIF
UMD

-1 Zavarovalnice: Adriatic Siovenica d.d _Maribor d.d
Tilia d.d. | sozavarujejo poklicno odgovornost neprimicninskega
posrednika zaradi odskodninskih zahtevkow tretjin oseb za diste
premoZenjske Skode do visine zavarovaine vsote- 167.000,00cur 563, 00 €

Letni agregat Skod znasa 334.000,00eur

Zavarovalna premija velja za 2 odgovomo osebo
(KARMEN VIDMAR,SANDI REHBERGER)

UdeleZba zavarovanca pri vsaki Skodi znasa 10% od
priznane odSkodnine,vendar najmanj 500,00 eur

Sl(updi:- S63.00 €
vV z0% - " prer \ FOEte - T 20 etno rgianie Iovorovonia
zZ. 0% C co v rnesky cUR
zc‘u’.: - : b i e s3 b7. ‘2‘20‘0 e ‘ ’ 7°7A12l 1 ] y Foyssc o ) - c T 1 »r-';'\
Dopl./povr. po po 7 Platiio po faktur v 8 dren. + 6.5% DPZP . © v zries m'ooe EUR
Skupno zavoerovoing premiio EUR
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e Pri navedbi svojega zdravstvenega stanja je
zamolcal predhodno operacijo in dolgo zgodovino
problemov s prebavo in zelodcem.

e Kaj pa Ce bi nenamerno zamolcCal informacijo o
svojem zdravstvenem stanju. Torej, da bi imel
trebusnega raka a ne bi vedel za to stanje.
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RACUNI FIZICNIH OSEB

e Klasicni racun,

e Srebrni racun,

e zlati racun,

e OsShovni racun,

e Studentski racun.
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KARTICE FIZICNIH OSEB

e BA Maestro kartica, Maste
e Karanta,

e MasterCard,
e Visa, VI SA

e Posojilna kartica.

KARANTA




Solski center Slovenj Gradee Srednja Sola Slovenj Gradec in Muta

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

VARCEVANJA FIZICNIH OSEB

e Varcevalni racun
e VarcCevalni racun miladih

e KratkoroCno varCevanje mladih
e Rentno varCevanje
e NSVS
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e Stanovanjski kredit
e 0sebni kredit

e avto kredit

e lombardni kredit

e kredit na osnovi varCevanja
e stanovanjski kredit NSVS
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POGODBA MED BANKO IN FIZICNO
OSEBO

e Glavne sestavine pogodbe
e Pomen pogodbe

e Zavarovanje kreditov

e Nacini zavarovanja kredita
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BANCNO POSLOVANJE V ZALEDJU

e Potrebna dokumentacija za izvedbo doloCene
bancne storitve

e Smoter porabe kredita

e Nesposobnost odplacila kreditov

e Opominjanje glede neplacevanja kredita
e Izterjava kredita

e Zaupnost podatkov fiziCnih oseb
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Irena Pirtovsek Mazej univ. dipl. ekon.

Slovenj Gradec, 17. maj 2011
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OBRACUN PLAC

OSNOVNA SREDSTVA IN DROBNI
NVENTAR

POKRITJE STROSKOV IN PRAG
RENTABILNOSTI
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OBRACUN PLAC

o OBRACUNAVANJE IN KNJIZENJE
STROSKOV DELA.

o IZRACUNAVANJE DOHODNINE,
PRISPEVKOV I1Z PLAC IN NA PLACE.
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OSNOVNA SREDSVA IN DROBNI

INVENTAR
o KNJIZENJE NAKUPA, GRADNJE,

POSLOVNEGA IN FINANCNEGA NAJEMA
SREDSTEV TER IZLOCANJE OSNOVNIH
SREDSTEV.

e IZRACUNAVANJE IN SESTAVLJANJE
AMORTIZACIJSKEGA NACARTA POSOJILA
TER KNJIZENJE AMORTIZACIJE IN
STROSKOV, POVEZANIH Z
VZDRZEVANJEM.

o KNJIZENJE NABAVE, PORABE IN IZLOCITVE
DROBNEGA INVENTARJA.
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POKRITJE STROSKOV IN PRAG
RENTABILNOSTI

e UGOTAVLJANJE USPESNOSTI
PROIZVODNJE.

e DOLOCANJE OBSEGA RENTABILNOSTI

(TOCKE, NA KATERI PODJETJE NIMA NE
DOBICKA NE IZGUBE) IN
ZRACUNAVANJE KAZALNKOV
POSLOVANJA.

e UGOTAVLJANJE POKRITOSTI IN
STOPNJE POKRITOSTI POSLOVANJA.
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M 13: Neposredno trzenje

Silva Ledinek
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Temeljni namen predmeta je seznaniti dijake
S pomenom neposrednega trzenja in
sodobnimi pristopi v trzenju , ki postaja vedno
pomembnejsa podjetniska funkcija.
Pridobljeno znanje in trzno miselnost bodo
lahko uspesno uporabljali tako pri hadaljnjem
Studiju kot tudi kasneje pri svojem delu.
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Studijski primer 2. 1: Izdelovalec ¢evljev in pacifiski otok

Ameriski izdelovalec cevljev je poslal svojega najboljsega
prodajalca na pacifiski otok. da bi ngotovil prodajne moznosti
za ¢evlje. Cez nekaj dni je proizvajalcu poslal brzojavko:
»Tukaj ljudje ne nosijo cevljev. Trg pa je ogromen.«

Proizvajalec ¢evljev je kljub vsemu na otok poslal Se trznika. da bi prav tako ocenil polozaj.
Njegova brzojavka je imela naslednjo vsebino:

»Tu ljudje ne nosijjo cevljev. vendar imajo zelo unic¢ene podplate in bi bilo dobro, ¢e bi jih
nosili. Ker imajo majhne noge. bomo morali velikost nasih ¢evljev prilagoditi. Morali bomo
tudi seznaniti ljudi s koristmui, ki jih bodo imeli. ¢e bodo nosili ¢evlje. Plemenskega poglavarja
bomo meorali pridobiti za sodelovanje. Domorodci nimajo denarja. vendar gojijo prekrasne
ananase. Izracunal sem prodajne moznosti za obdobje treh let, zajel sem wvse nase stroske.
vkljuéno s stroski prodaje ananasa vecdji evropski verigi trgovin., in muslim. da lahko
pricakujemo 30 % donos. Moje mnenje je. da je vredno zaceti.«

Razmislite:

— Zakaj je vsebina brzojavk tako razlicna?
— Kdo 1n zakaj ima vecje moznosti za poslovni uspeh?
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e Trzenje je ena najpomembnejsih usmeritev
podjetja in predstavlja proces razumevanja
uresnicevanja potreb kupcev ter pokriva vse
aktivnosti, ki so potrebne, da pride do
uspesne prodaje.

e Neposredno trzenje kot posebna oblika
trzenja pa na prvo mesto postavlja
neposreden stik med kupcem in prodajalcem
ter banko podatkov o znanih kupcih.
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Vsebinski sklopi

e 1. Administrativho — komunikacijska dela

e 2. Neposredno trzenje In zadovoljstvo

kupcev

e 3. Trzenjsko informacijski sistemi
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1. sklop Administrativno - komunikacijska
dela, odgovarja na naslednja vprasanja:

e Kako ustvarit podatkovne baze
e Kako voditi evidence in arhivirati dokumente

e Kako zbirati statisticne podatke o kupcih,
povprasevanju, konkurenci,

e Kako analizirati trzno raziskavo
e Kako izdelati oglasno sporocilo




Solski center Slovenj Gradec Srednja Sola Slovenj Gradec in Muta

.............................................................................

Ob tem se dijaki naucijo:

e |zraCunavati osnovne statisticne operacije in
brati statisticne podatke

e Voditi prodajne razgovore po telefonu ali
preko EKK

e Anketirati preko elektronskih komunikacijskih
kanalov

e Osnov retorike, itd.
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2. sklop: Neposredno trzenje in
zadovoljstvo kupcev, ponuja odgovore na
naslednja vprasanja:

e Kateri so cilji, oblike iIn metode neposrednega
komuniciranja

e Zakaj sta zadovoljstvo in zvestoba kupcev
tako pomembni za trzenje

e Kako merimo zadovoljstvo kupcev in kako ga
dosezemo

e Kaj je znacilno za elektronsko trzenje
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e prepoznavati in
primerjati oblike
neposrednega trzenja v
praksi

e - izvestl procese
neposrednega trzenja

e - razloziti viogo
sodobnih medijev pri
neposrednem trzenju
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3. sklop Trzenjski informacijski sistemi,
odgovarja na vprasanja kot so:

e Kaj je TIS In kako je potrebno ravnati s
programsko opremo

e Kako poteka trzenjsko obvescanje in kaksne
vrste podatkov poznamo

e V Ccem je pomen trznih raziskav

e Kako prilagajamo trzenjske strategije
razlicnim okljem
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Dijaki se naucijo:

e izvajati razlicne naloge trzenjskega
Informacijskega sistema

e zbirati in razumeti razlicne vrste trznih
podatkov

e Izdelati enostavno trzno raziskavo in
Interpretirati rezultate

e dolociti razlicne nacCine sodelovanja in trzenja
na globalnem trgu
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